
ARZT UND UNTERNEHMER

Bu
si

ne
ss

pl
an

gemeinschaftspraxis an der Paar

Rauprich
Schreibmaschinentext
Dieses Abstract entstand im Rahmen eines Planspiels für Medizinstudierende im Kurs "Arzt und Unternehmer" der Ludwig-Maximilians-Universität im Sommersemester 2018. Die Namen und sonstigen Angaben sind fiktiv.

Rauprich
Schreibmaschinentext

Rauprich
Schreibmaschinentext



2
Businessplan 
Gemeinschaftspraxis an der Paar

_Gemeinschaftspraxis 
an der paar

„Der Frühling ist die Zeit der 
Pläne, der Vorsätze.”

- Leo N. Tolstoi

TEAM ALEXANDRA HAGEN, 
JONAS KRASKA, SVEN 
OLAF ROHR, OLE SOM-
MERFELDT, MUHAMMAD 
SROUR

COACH MICHAEL SCHRINNER, 
WOLFGANG ENGELS



Contents
_Gemeinschaftspraxis an der paar 2
_Executive Summary 4
_Das Unternehmen 5
_Dr. med christian Maier 6
_Dr. med felix söllner 7
_Rechtsform 8
_Leistungsangebot 10
_Gründundgsablauf 12
_Marketing 14
_Public Relations 18
_Standortanalyse 20
_Die Praxis 22
_Finanzplan 26
_Rahmenbedingungen 28
_Ausblick 31

3
Businessplan 

     Gemeinschaftspraxis an der Paar



4
Businessplan 
Gemeinschaftspraxis an der Paar

_Executive Summary

Die „Gemeinschaftspraxis an der Paar” 
wird als allgemeinmedizinische Praxis 
der Primärversorgung im Herzen von 
Manching in Bayern neu gegründet. 
Nach ausführlicher Analyse des Mark-
tes und des Standortes beziehen wir 
Ende des Jahres einen Neubau am 
Schloßberg im Süden Manchings. In 
diesem KVB-Förderbereich wollen wir, 
Dr. med. Christian Maier und Dr. med. 
Felix Söllner, diese Gemeinschaftsp-
raxis als Partnerschaftsgesellschaft 
führen. 

Mit dem Slogan “Gesund durch alle 
vier Jahreszeiten” trägt die Neugründ-
ung der Praxis zum gesundheitlichen 
Wohlbefinden der Einwohner der 
Gemeinde Manching und des umge-
benden Landkreises Pfaffenhofen in 
den kommenden Jahrzehnten bei. 
Mit einer Auswahl an quartalsbezoge-
nen Themen und Zusatzangeboten, 
möchten wir die Entwicklung des 
Gesundheitsverständnisses, sowie den 
Ausbau der Prävention in der ansässi-
gen Bevölkerung positiv beeinflussen. 
Selbstverständlich kommt auch die 
allgemeinärztliche Grundversorgung 
nicht zu kurz. Wir können als Fachärzte 
für innere Medizin mit zahlreichen 
Zusatzbezeichungen und Weiterbil-
dungen ein breites Versorgungsange-
bot gewähren und somit viele Aspekte 
aktueller Gesellschaftskrankheiten 
abdecken.

Die besondere Präsentation unseres 
Leistungsspektrums wird im Folgen-
den häufiger betont werden, da es 
zusammen mit der angestrebten Vor-
stellung von Eindruck und Organisa-
tion der Praxis ein wichtiges Alleinstel-
lungsmerkmal für den Aufbau unseres 
Patientenstamms darstellt. Nicht 
zuletzt deswegen werden wir uns trotz 
der ansässigen medizinischen Grund-
versorgern, bestehend aus diversen 
Fachärzten und Allgemeinmedizinern, 
durchsetzen können.

Initial haben wir einen Kapitalbedarf 
von 260.000€. Wir werden trotz kon-
servativer Planung eine langsame, 
aber kontinuierlich steigende Einnah-
menentwicklung erzielen. Unseren 
Break-Even-Punkt erreichen wir somit 
bereits am Ende des 2. Geschäfts-
jahres.

Wir sind überzeugt, dass wir mit 
unserem Angebot die ärztliche Ver-
sorgung vor Ort ergänzen und sogar 
verbessern können. Die Weiter-
entwicklung unserer Praxis in Zeiten 
gravierender digitaler Veränderungen 
ist für uns eine Priorität und soll die 
Praxis langfristig und zukunftsorienti-
ert instituieren. Weitere Expansionen 
sind mittelfristig vor allem im Mitarbei-
terbereich geplant.

Mit Vorlage dieses Businessplanes soll 
detailliert auf die einzelnen Aspekte 
dieses Unternehmens eingegangen 
und die zugrundeliegenden Entschei-
dungen näher beleuchtet werden.




