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Executive Summary

Die hausarztliche Versorgung ist nach wie vor auf dem Land ein Problem: Im Landkreis Lindau
am Bodensee in der Gemeinde Opfenbach sind nach Planung der Kassenarztlichen
Vereinigung Bayern zwei Hausarztpraxen vorgesehen. Da eine der beiden Praxen nicht mehr
existiert und die andere von einer Arztin gefiihrt wird, die seit vier Jahren versucht in Rente
zu gehen, entsteht ein arztliches Versorgungsproblem fiir Opfenbach und die umliegenden
Gemeinden.

Da wir aus der Region stammen und uns die Menschen hier am Herzen liegen méchten wir
dem drohenden Versorgungsproblem entgegentreten und eine hausérztliche
Gemeinschaftspraxis in der Gemeinde Opfenbach am zentralen Kirchplatz griinden.

Dabei gehen wir davon aus, dass uns der unbesetzte Kassensitz zugesprochen wird, den
anderen Sitz (ibernehmen wir von der ausscheidenden Arztin Dr. Rita Schuster-Jartym, sodass
wir im September 2018 die Tiren unseren volldigitalisierten Praxis mit elektronischer
Krankenakte 6ffnen kénnen.

Die bisherige Arztin, Frau Dr. Rita Schuster-Jartym, rechnet mit der Krankenkasse pro Quartal
ca. 850 Scheine ab. Diesen Patientenstamm wiirden wir Gibernehmen, wobei wir von einem
grolRen Potential nach oben hin ausgehen und mit durchschnittlich 1050 Scheinen pro Quartal
pro Arzt rechnen. Der zweite Sitz hat keinen Patientenstamm vorzuweisen, weshalb durch
gezielte MarketingmaRnahmen innerhalb eines Jahres eine Anndaherung an den ersten Sitz
erfolgen soll.

Unser Personal wollen wir zum einen durch die Ubernahme der medizinischen
Fachangestellten der scheidenden Arztin Dr. Rita Schuster-Jartym gewinnen, zum anderen
werden auch Neueinstellungen notwendig: Da es schwer ist, Mitarbeiter in einer landlichen
Region zu gewinnen mdochten wir einerseits tibertarifliche Lohne zahlen und zum anderen eine
speziell umgeschulte Hotelfachfrau als Empfangsdame einsetzen.

Unser Schwerpunkt wird auf der allgemeinmedizinischen hausarztlichen Versorgung fir
Patienten jeden Alters liegen. Neben diesem steht fiir uns Vorsorge, Leistungsdiagnostik und
die palliative Versorgung im Mittelpunkt. Wir sehen es auch vor auf Wunsch spezielle und
ausgewahlte Zusatzleistungen anzubieten. Durch Chronikerprogramme, sog. ,Disease
Management Programme” (DMP), fiir chronische Krankheiten wollen wir unseren Beitrag zur
Pravention leisten und die Lebensqualitdt dieser Patienten verbessern.

Bei einer zunachst konservativen Kalkulation der Patientenzahlen und einem primaren
Investitionsbedarf von etwa 150.000€ rechnen wir mit Gewinnen von 600.000€ fiir das erste
und 730.000€ fiir das dritte Jahr.
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