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Zusammenfassung

Wir sind ein junges Team von drei Arzten und planen zusammen mit einem erfahrenen,
ortsansassigen Kardiologen in Niirnberg, St. Johannis, eine Gemeinschaftspraxis mit
Schwerpunkt Praventionsmedizin zu griinden.

Unser Behandlungsansatz besteht in der Verkniipfung der klassischen, kurativen Medizin
aus den Fachdisziplinen Gastroenterologie, Kardiologie und Padiatrie, mit neuen
Priventionsansitzen. Ergianzt wird unser junges Arzteteam durch einen berufserfahrenen
Kardiologen - dieser Verbund soll eine Briicke schlagen zwischen innovativen Ideen und
grofdem Erfahrungsschatz.

Als Rechtsform unserer Fachdisziplin-iibergreifenden Gemeinschaftspraxis Praventicum
planen wir eine Partnerschaftsgesellschaft.

Der Kapitalbedarf fiir den Erwerb der kassenarztlichen Sitze, Praxisausstattung und
Marketing betragt 670.000€. Am Ende des 1. Geschaftsjahres erwarten wir einen Gewinn
von 350.000€.

Wir versprechen uns, aus den Erfahrungen des bereits etablierten Kardiologen zu lernen
und an ihnen zu wachsen.

Unsere Vision ist, das bestehende Arzteteam zu erweitern, um unseren Patienten eine

umfassende Pravention durch erganzende Fachbereiche anbieten zu kénnen.





